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EIN VERBAND MIT 

HERAUSFORDERUNGEN
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Wer wir sind

▪ Die Swiss Insurance Brokers Association wurde 1991 

als privatrechtlicher Verein in Zürich gegründet. 

▪ Die SIBA schliesst die in der Schweiz tätigen 

unabhängigen Versicherungsvermittler, welche gemäss 

Vereinsstatuten die Aufnahme- und Mitgliedschafts-

bedingungen (Code of Conduct und Berufsstandards 

für SIBA-Broker) erfüllen, zu einem Branchenverband 

zusammen.

▪ Seit 2016 wird der Verband vom Basler 

alt-Nationalrat Markus Lehmann (CVP/heute Die Mitte) 

präsidiert und zu neuen Ufern geführt (rechts).

Juni 2025 
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Was wir machen: Die SIBA…

Januar 2025 

▪ ist die Stimme der unabhängigen Versicherungsbroker in der Schweiz.

▪ setzt sich für ein gutes und vernünftiges regulatorisches Umfeld ein.

▪ nimmt zu neuen Gesetzesentwürfen Stellung und setzt sich in Bern für die Interessen 

seiner Mitglieder ein.

▪ setzt sich bei den Versicherungs-

gesellschaften auf oberster 

Ebene für die Belange seiner 

Mitglieder ein.

▪  organisiert Webinare zu aktuellen

Themen.

▪ publiziert regelmässig Tipps für

die Alltagspraxis der Mitglieder.

▪ vermittelt Vergünstigungen bei der Ausbildung und sogar beim Autokauf.
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SIBA Mitglieder stehen für qualitativ gute Beratung 
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FACTS & FIGURES

SIBA-Mitglieder betreuen 

ein Prämienvolumen von 

rund 15 Mrd.

Die SIBA vertritt über 4000 

Mitarbeitende in der 

Branche, davon 1721 

Personen mit FINMA-

Registrierung

Die SIBA zählt aktuell 116 

Unternehmen als Mitglieder

Und 16 Unternehmen als 

Partnermitglieder

Unsere Partner-Organisation in der Romandie, die Association des Courtiers en Assurances (ACA), zählt 
aktuell über 80 Mitglieder und repräsentiert bezüglich betreutem Prämienvolumen und Mitarbeitenden 
analoge Grössen. 
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Aktuelle Herausforderungen

Missbrauchsaufsicht
Das Gesetz wollte eine Missbrauchsaufsicht – die 
FINMA beübt die ganze Branche mit einer 
Datenerhebung, die ihresgleichen sucht. Mit unklaren 
Begriffen und erlaubten Schätzwerten dürfte die 
Qualität der Erhebung ausser viel Aufwand für die 
Broker wenig bringen.

Kosten der Aufsicht
Mit der Umsetzung der VAG-Revision haben sich die 
Kosten der Aufsicht für jeden einzelnen Broker pro 
Person mehr als verdreifacht. Vergleicht man diese 
Einnahmen mit den Ausgaben, die im FINMA-
Geschäftsbericht aufgeführt werden, macht die FINMA 
über eine Mio. Franken Gewinn.
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Aktuelle Herausforderungen

Ombudsstelle
Wenn ein Kunde nicht zufrieden ist mit der 
Behandlung oder der Betreuung seines Brokers hat 
er neu eine Anlaufstelle: die Broker-Ombudsstelle. 

Courtagen im BVG
Wie soll die Arbeit des Brokers entschädigt werden? 
KMU, Versicherungen und Sammeleinrichtungen 
bevorzugen mehrheitlich Courtagen. In der Politik 
wird dies immer wieder hinterfragt. 
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Aktuelle Herausforderungen

Juni 2025

Aus- und Weiterbildung
Die Ausbildung im «VAG-Bereich» ist obligatorisch, um die 
FINMA-Registrierung zu erhalten. Im «BVG-Bereich» gibt es 
das nicht. Die SIBA macht nun ein eigenes 
Ausbildungsprogramm für Broker.

Das «Unterschriften-Chaos»
Wie wird geprüft, dass nur registrierte Broker am «point of 
sale» mit dem Kunden verhandeln? Wer muss das prüfen?
FINMA, SVV und SIBA sind auf der Suche nach einer 
praxistauglichen Lösung.
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